MARCHÉS PUBLICS: OPPORTUNITES ET RISQUES POUR LE SECTEUR PRIVE
	MODULES
	OBJECTIFS PEDAGOGIQUES
	METHODES D’ANIMATION
	ACTEURS
	LIVRABLES
	DUREE

	 La réglementation des marchés publics et les derniéres innovations du  code de 2014

 
	· Connaitre les innovations introduites par le Code des Marchés de 2014  

· Connaitre les modes de passation des marchés
	Brainstorming

Apport d’informations

Questions- réponses

Partages d'expériences
Travaux de groupe

Etudes de cas
Commentaires de décisions rendues par le CRD

	Chargés des marchés

Directeurs de sociétés

Personnels d’organisations patronales
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Une clé USB contenant le manuel du participant
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Nouveaux textes réglementaires

(
Une attestation de participation

	05 Jours



	
	· Connaitre les règles applicables lors de la séance d’ouverture des plis

· Connaitre l’utilité et les principales étapes de l’évaluation des offres  
· Savoir identifier ses interlocuteurs  lors de la phase d’attribution des marchés

	
	
	
	

	
	· Citer les différentes modalités du suivi et de gestion des marchés publics

· Saisir l’importance du cautionnement et ses modalités de mise en œuvre dans les différentes phases de gestion de la commande publique
· Citer les conditions de modification des marchés

· Expliquer les notions d’ajournement et de résiliation de marchés
· Connaitre l’utilité, les acteurs et les modalités de gestion des litiges lors de la phase d’exécution  des marchés


	
	
	
	

	Les droits et obligations des candidats aux marchés publics
	· Connaitre les règles  de base concernant les candidats et les titulaires

· Connaitre les infractions et les sanctions applicables aux agents des secteurs public et privé

· Connaitre les conditions d’application d’un recours efficace lors de la phase d’attribution et en maîtriser les différentes modalités


	
	
	
	

	Les mécanismes et les stratégies pour une bonne préparation des offres
	· Comprendre la structuration des différents dossiers-types
· Savoir lire les données particulières de l’appel d’offres et les instructions aux soumissionnaires
· Comprendre les notions d’éligibilité, de recevabilité et de conformité 
· Savoir lire et utiliser à bon escient un plan de passation de marchés

· Mettre en œuvre une méthodologie efficace pour une bonne préparation des offres


	
	
	
	

	Comment renforcer  l’intégrité  dans les procédures de passation des marchés 

	· Connaitre les risques liés à chaque phase de la gestion de la commande publique 
· Connaitre les grands principes pour renforcer l’intégrité dans les marchés publics
· Savoir mettre en œuvre les principes 
	
	
	
	


